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կնքված պայմանագրի մասին
Հայաստանի ՓՄՁ ԶԱԿ հիմնադրամը ստորև ներկայացնում է իր կարիքների համար Սննդի վերամշակման ոլորտի հայաստանյան ՓՄՁ սուբյեկտների միջազգայնացման ստանդարտների և անհրաժեշտ միջազգային սերտիֆիկատների ձեռք բերման վերաբերյալ սեմինար/դասընթացի, խորհրդատվության կազմակերպման, արտահանման ճանապարհային քարտեզի մշակման ծառայությունների ձեռքբերման նպատակով կազմակերպված ՓՄՁ-ԶԱԿ-ԳՀԾՁԲ-2018/11 ծածկագրով գնման ընթացակարգի արդյունքում 2018 թվականի ապրիլի 17-ին կնքված N ՓՄՁ-ԶԱԿ-ԳՀԾՁԲ-2018/11 ծածկագրով պայմանագրի մասին տեղեկատվությունը`

	
	Գնման առարկայի

	չափա-բաժնի համարը
	անվանումը
	չափ-ման միա-վորը
	քանակը

	նախահաշվային գինը 
	համառոտ նկարագրությունը (տեխնիկական բնութագիր)
	պայմանագրով նախատեսված համառոտ նկարագրությունը (տեխնիկական բնութագիր)

	
	
	
	առկա ֆինանսական միջոցներով

	ընդհանուր
	/ՀՀ դրամ/
	
	

	
	
	
	
	
	առկա ֆինանսական միջոցներով

	ընդհանուր
	
	

	1
	Սննդի վերամշակման ոլորտի հայաստանյան ՓՄՁ սուբյեկտների միջազգայնացման ստանդարտների և անհրաժեշտ միջազգային սերտիֆիկատների ձեռք բերման վերաբերյալ սեմինար/դասընթացի, խորհրդատվության կազմակերպման, արտահանման ճանապարհային քարտեզի մշակման ծառայություններ
	դրամ
	1
	1
	6100000
	6100000
	Սննդի վերամշակման ոլորտի հայաստանյան ՓՄՁ սուբյեկտների միջազգայնացման ստանդարտների և անհրաժեշտ միջազգային սերտիֆիկատների ձեռք բերման վերաբերյալ սեմինար/դասընթացի, խորհրդատվության կազմակերպման և անցկացման, ինչպես նաև արտահանման ճանապարհային քարտեզի մշակման ծառայություններ.
Ընդահանուր տեղեկատվություն ծառայության վերաբերյալ

Ծառայության բնույթը

Գործարար ուսուցողական-խորհրդատվական ծառայություններ 

Ծառայության մատուցման վայրը                                     

ք. Երևան

Թիրախային խումբ

Սննդի վերամշակման ոլորտի ՓՄՁ սուբյեկտներ, որոնք ունեն միջազգայնացման/արտահանման պոտենցիալ:

Ծրագրի հիմնական նպատակն է՝ աջակցել սննդի վերամշակման ոլորտում գործող տեղական ՓՄՁ-ներին դեպի միջազգային շուկա առաջմղման հարցում:
Աջակցության հիմնական գործիքներն են՝
· թեմատիկ դասընթացներ (առնվազն 40 ժամ),
· անհատական խորհրդատվություն՝ ներառյալ աջակցություն պոտենցյալ գործընկերների որոնման և կապերի հաստատման հարցերում (առնվազն 10 ժամ յուրաքանչյուր ՓՄՁ-ի համար)
· Ճանապարհային քարտեզի մշակում:
Որպես թիրախային խմբեր պետք է լինեն սննդի վերամշակման ոլորտում գործունեություն ծավալող ՓՄՁ-ներ:
Ակնկալվող արդյունքներն են՝
· Ծրագրի ավարտին միջազգային շուկա, մասնավորապես՝ Եվրոպական շուկա դուրս գալու համար անհրաժեշտ ամբողջ գործընթացին լավատեղյակ վերապատրաստված առնվազն 15 ՓՄՁ-ներ,
· Միջազգային, մասնավորապես՝ եվրոպական շուկա դուրս գալու համար անհրաժեշտ ամբողջ գործընթացի վերաբերյալ անհատական խորհրդատվություն (ներառյալ անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրություն) ստացած առնվազն 10 ՓՄՁ-ներ, որոնք պոտենցիալ գործընկերի առկայության դեպքում լիարժեք պատրաստ կլինեն (անհրաժեշտ սերտիֆիկատների առկայություն, եվրոպական բոլոր պահանջներին և ստանդարտներին լիարժեք համապատասխանություն) արտահանել իրենց արտադրանքը Եվրոպա:
· Առնվազն 10 ՓՄՁ-երի համար մշակված արտահանման/միջազգայնացման անհրաժեշտ անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրություն, գործողությունների ծրագիր:  
· Անցկացված դասընթաց/սեմիանրի և անհատական խորհրդատվության արդյունքում դեպի Եվրոպա իր արտադրանքը արտահանման պատրաստ 5 ՓՄՁ-ներ: 
· Հայաստանյան ՓՄՁ սուբյեկտների միջազգայնացման, մասնավորպես՝ եվրոպական շուկա դուրս գալու համար անհրաժեշտ գործողությունների և ընթացակարգերի վերաբերյալ ճանապարհային քարտեզ՝ մշակված նախապես անցկացված դասընթացների և խորհրդատվության արդյունքների հիման վրա: 
Նախատեսված գործողությունները․ 
N 
Գործողություն
1.
Սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության անցկացման մանրամասն մեթոդաբանության ներկայացում Պատվիրատուին
Մեթոդաբանությունը պետք է բաղկացած լինի հետևյալ բաժիններից՝
· Մեթոդաբաության ներածական հատված, ուր պետք է մանրամասն ներկայացվի և հիմնավորվի ընտրված մեթոդաբանությունը և դրա համապատասխանությունը սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության բուն թեմային և խնդիրներին
· Մանրամասն և առանձին մշակված երկու ժամանակացույց՝ սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության համար, ուր պետք է նշված լինի դրանց ընդհանուր տևողությունը, ինչպես նաև բաշխվածությունը, ժամային տևողությունը և բովանդակությունը ըստ օրերի/ժամերի:
· Անհրաժեշտության դեպքում՝ ըստ Պատվիրատուի պահանջների, Կատարողը պետք է կատարի բոլոր անհրաժեշտ փոփոխություններն իր կողմից ներկայացված մեթոդաբանության մեջ:     
2.
Մասնակիցների հավաքագրում (վերջնական ընտրություն)
Կատարողը պետք է ուսումնասիրի Պատվիրատուի կոմից նախապես հավաքագրված և ցուցակավորված ՓՄՁ-ների ցանկը և ընտրի առնվազն 15 մասնակից, որոնք, ըստ փորձագետի, առավելագույնս համապատասխանում են եվրոպական շուկա մուտք գործելու համար անհրաժեշտ պայմաններին և որոնք փորձագետի կողմից անցկացվելիք սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության արդյունքում պատրաստ կլինեն արտադրանքը միջազգային/ եվրոպական շուկա արտահանելուն: 
Մասնակիցների հավաքագրման նպատակով Հայաստանի ՓՄՁ ԶԱԿ-ի կողմից կտրամադրվեն ՓՄՁ սուբյեկտների նախնական ցուցակները:
Ընտրության չափորոշիչները պետք է համաձայնեցվեն Պատվիրատուի հետ։ 
3.
Սեմինար/դասընթացի կազմակերպում/անցկացում
Կատարողը պետք է պատշաճ կերպով՝ ըստ նախապես իր կողմից տրամադրած և Պատվիրատուի կողմից հաստատված մեթոդաբանության և ժամանակացույցի կազմակերպի և անցկացնի արդյունավետ սեմինար/դասընթաց, որի արդյունքները լիարժեք կհամապատասխանեն սույն տեխնիկական արաջադրանքում ներկայացված ակնկալվող արդյունքներին և խնդիրներին:
Մասնակիցների գիտելիքների գնահատման նպատակով Կատարողը պետք է մշակի և Պատվիրատու հաստատմանը ներկայացնի մինչ և հետդասընթացային գնահատման հարցաշարեր։ 
Սեմինար/դասընթացի ավարտին Կատարողը, անհատական խորհրդատվություն տրամադրելու նպատակով, դասընթացի, ինչպես նաև ՓՄՁ-ի կարողությունների գնահատման արդյունքների հիման վրա պետք է ընտրի առնվազն 10 ՓՄՁ-ների, որոնք առավելագույնս պատրաստ կլինեն դուրս գալ եվրոպական շուկա:   
4. 
Անհատական խորհրդատվության կազմակերպում և անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրությունների տրամադրում
Կատարողը պետք է պատշաճ կերպով՝ ըստ նախապես տրամադրված և Պատվիրատու կողմից հաստատված մեթոդաբանության և ժամանակացույցի կազմակերպի և անցկացնի արդյունավետ անհատական խորհրդատվություն, որի արդյունքները լիարժեք կհամապատասխանեն սույն տեխնիկական արաջադրանքում ներկայացված ակնկալվող արդյունքներին և խնդիրներին: Բացի այդ, որպես խորհրդատվական ծառայության արդյունք, Կատարողը ընտրված առնվազն 10 ՓՄՁ-երի համար պետք է մշակի արտահանման/միջազգայնացման անհրաժեշտ անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրություն, գործողությունների ծրագիր:  
5.
Միջնորդավորված աջակցության տրամադրում
Կատարողը պետք է միջնորդավորված աջակցության տրամադրի նախապես իր և Պատվիրատուի կողմից համատեղ ընտրված 5 ՓՄՁ-ներին՝ արտադրանքը Եվրոպա արտահանելու նպատակով գործընկերների որոնման, պոտենցյալ գործընկերոջ հետ բանակցությունների ընթացքում, ինչպես նաև արտադրանքի արտահանման ժամանակ այլ տեխնիկական և փաստաթղթավորման հարցերում: 
6. 
Ճանապարհային քարտեզի մշակում
Վերը նշված գործողությունների ավարտին Կատարողը, հիմնվելով իր կողմից անցկացված դասընթաց/սեմինարի, անհատական խորհրդատվության, ինչպես նաև միջնորդավորված աջակցության արդյունքների վրա,  պետք է մշակի մանրամասն ճանապարհային քարտեզ, որը պետք է լինի գործուն ուղեցույց գործարարի համար՝ արտադրանքը եվրոպա արտահանելու գործընթացում: 
Անհրաժեշտության դեպքում, Պատվիրատուի պահանջով, փորձագետը պետք է կատարի բոլոր անհրաժեշտ փոփոխություններն իր կողմից ներկայացված ճանապարհային քարտեզում:    
Հաշվետվությունների նեկայացում․
Կատարղը պետք է ներկայացնի ընթացիկ և վերջնական հաշվետվություններ, և այլ հարակից փաստաթղթեր Պատվիրատուին անցկացված դասընթաց/սեմինսարի, անհատական խորհրդատվության, միջնորդավորված աջակցության, ինչպես նաև մշակված ճանապարհային քարտեզի վերաբերյալ:
Պետք է ներկայացվեն հետևյալ ընթացիկ հաշվետվությունները․
· Գործողություն 1 և 2 ավարտից հետո
· Գործողություն 3 –ի ավարտից հետո
Փորձագետներ․
Կատարողը պարտավոր է ծառայությունների մատուցման համար ապահովել առնվազն մեկ հիմնական փորձագետ, ով պետք է համապատասխանի հետևյալ պահանջներին՝
Նվազագույնը 3 տարվա աշխատանքային դրական փորձ սննդի վերամշակման ոլորտում բիզնեսի միջազգայնացման/արտահանման, մասնավորապես եվրոպական շուկա, ուղղությամբ տրամադրված գործարար ծառայությունների ոլորտում: 
Կատարողը ըստ անհրաժեշտության և ծառայությունների բնույթից կախված կարող է ներգրավել այլ փորձագետներ, որոնց թեկնածությունները պետք է համաձայնեցվեն Պատվիրատուի հետ։ 
Կատարողը պարտավոր է ապահովել ծառայությունների մատուցման ընթացքում անհրաժեշտ բոլոր նյութերը և պարագաները, բացառությամբ դասընթացների անցկացման վայրերի, որոնք կտրամադրվեն Պատվիրատուի կողմից:
Ծառայությունների մատուցման ժամկետները և վճարման կարգը․
Ծառայության մատուցման ժամկետն է․ 5 ամիս (2018թ․ ապրիլ-օգոստոս)։
Նախնական ժամանակացույց․
Գործողություն/Ամիս

Ապրիլ

Մայիս

Հունիս

Հուլիս

Օգոստոս

Գործողություն 1

Գործողություն 2

Գործողություն 3

Գործողություն 4 

Գործողություն 5

Վճարման կարգը․ 
1․ Մայիս 2018, պայմանագրի արժեքի 30%-ը՝ գործողություն 1 և 2 ավարտից հետո։
2․ Հուլիս 2018, պայմանագրի արժեքի 40%-ը՝ գործողություն 3 –ի ավարտից հետո։
3․ Օգոստոս 2018, վերջնավճար պայմանագրի արժեքի 30%՝ ավարտական հաշվետվությունը ներկայացնելուց հետո։ 

	Սննդի վերամշակման ոլորտի հայաստանյան ՓՄՁ սուբյեկտների միջազգայնացման ստանդարտների և անհրաժեշտ միջազգային սերտիֆիկատների ձեռք բերման վերաբերյալ սեմինար/դասընթացի, խորհրդատվության կազմակերպման և անցկացման, ինչպես նաև արտահանման ճանապարհային քարտեզի մշակման ծառայություններ.
Ընդահանուր տեղեկատվություն ծառայության վերաբերյալ

Ծառայության բնույթը

Գործարար ուսուցողական-խորհրդատվական ծառայություններ 

Ծառայության մատուցման վայրը                                     

ք. Երևան

Թիրախային խումբ

Սննդի վերամշակման ոլորտի ՓՄՁ սուբյեկտներ, որոնք ունեն միջազգայնացման/արտահանման պոտենցիալ:

Ծրագրի հիմնական նպատակն է՝ աջակցել սննդի վերամշակման ոլորտում գործող տեղական ՓՄՁ-ներին դեպի միջազգային շուկա առաջմղման հարցում:
Աջակցության հիմնական գործիքներն են՝
· թեմատիկ դասընթացներ (առնվազն 40 ժամ),
· անհատական խորհրդատվություն՝ ներառյալ աջակցություն պոտենցյալ գործընկերների որոնման և կապերի հաստատման հարցերում (առնվազն 10 ժամ յուրաքանչյուր ՓՄՁ-ի համար)
· Ճանապարհային քարտեզի մշակում:
Որպես թիրախային խմբեր պետք է լինեն սննդի վերամշակման ոլորտում գործունեություն ծավալող ՓՄՁ-ներ:
Ակնկալվող արդյունքներն են՝
· Ծրագրի ավարտին միջազգային շուկա, մասնավորապես՝ Եվրոպական շուկա դուրս գալու համար անհրաժեշտ ամբողջ գործընթացին լավատեղյակ վերապատրաստված առնվազն 15 ՓՄՁ-ներ,
· Միջազգային, մասնավորապես՝ եվրոպական շուկա դուրս գալու համար անհրաժեշտ ամբողջ գործընթացի վերաբերյալ անհատական խորհրդատվություն (ներառյալ անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրություն) ստացած առնվազն 10 ՓՄՁ-ներ, որոնք պոտենցիալ գործընկերի առկայության դեպքում լիարժեք պատրաստ կլինեն (անհրաժեշտ սերտիֆիկատների առկայություն, եվրոպական բոլոր պահանջներին և ստանդարտներին լիարժեք համապատասխանություն) արտահանել իրենց արտադրանքը Եվրոպա:
· Առնվազն 10 ՓՄՁ-երի համար մշակված արտահանման/միջազգայնացման անհրաժեշտ անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրություն, գործողությունների ծրագիր:  
· Անցկացված դասընթաց/սեմիանրի և անհատական խորհրդատվության արդյունքում դեպի Եվրոպա իր արտադրանքը արտահանման պատրաստ 5 ՓՄՁ-ներ: 
· Հայաստանյան ՓՄՁ սուբյեկտների միջազգայնացման, մասնավորպես՝ եվրոպական շուկա դուրս գալու համար անհրաժեշտ գործողությունների և ընթացակարգերի վերաբերյալ ճանապարհային քարտեզ՝ մշակված նախապես անցկացված դասընթացների և խորհրդատվության արդյունքների հիման վրա: 
Նախատեսված գործողությունները․ 
N 
Գործողություն
1.
Սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության անցկացման մանրամասն մեթոդաբանության ներկայացում Պատվիրատուին
Մեթոդաբանությունը պետք է բաղկացած լինի հետևյալ բաժիններից՝
· Մեթոդաբաության ներածական հատված, ուր պետք է մանրամասն ներկայացվի և հիմնավորվի ընտրված մեթոդաբանությունը և դրա համապատասխանությունը սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության բուն թեմային և խնդիրներին
· Մանրամասն և առանձին մշակված երկու ժամանակացույց՝ սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության համար, ուր պետք է նշված լինի դրանց ընդհանուր տևողությունը, ինչպես նաև բաշխվածությունը, ժամային տևողությունը և բովանդակությունը ըստ օրերի/ժամերի:
· Անհրաժեշտության դեպքում՝ ըստ Պատվիրատուի պահանջների, Կատարողը պետք է կատարի բոլոր անհրաժեշտ փոփոխություններն իր կողմից ներկայացված մեթոդաբանության մեջ:     
2.
Մասնակիցների հավաքագրում (վերջնական ընտրություն)
Կատարողը պետք է ուսումնասիրի Պատվիրատուի կոմից նախապես հավաքագրված և ցուցակավորված ՓՄՁ-ների ցանկը և ընտրի առնվազն 15 մասնակից, որոնք, ըստ փորձագետի, առավելագույնս համապատասխանում են եվրոպական շուկա մուտք գործելու համար անհրաժեշտ պայմաններին և որոնք փորձագետի կողմից անցկացվելիք սեմինար/դասընթացի և անհատական խորհրդատվության արդյունքում պատրաստ կլինեն արտադրանքը միջազգային/ եվրոպական շուկա արտահանելուն: 
Մասնակիցների հավաքագրման նպատակով Հայաստանի ՓՄՁ ԶԱԿ-ի կողմից կտրամադրվեն ՓՄՁ սուբյեկտների նախնական ցուցակները:
Ընտրության չափորոշիչները պետք է համաձայնեցվեն Պատվիրատուի հետ։ 
3.
Սեմինար/դասընթացի կազմակերպում/անցկացում
Կատարողը պետք է պատշաճ կերպով՝ ըստ նախապես իր կողմից տրամադրած և Պատվիրատուի կողմից հաստատված մեթոդաբանության և ժամանակացույցի կազմակերպի և անցկացնի արդյունավետ սեմինար/դասընթաց, որի արդյունքները լիարժեք կհամապատասխանեն սույն տեխնիկական արաջադրանքում ներկայացված ակնկալվող արդյունքներին և խնդիրներին:
Մասնակիցների գիտելիքների գնահատման նպատակով Կատարողը պետք է մշակի և Պատվիրատու հաստատմանը ներկայացնի մինչ և հետդասընթացային գնահատման հարցաշարեր։ 
Սեմինար/դասընթացի ավարտին Կատարողը, անհատական խորհրդատվություն տրամադրելու նպատակով, դասընթացի, ինչպես նաև ՓՄՁ-ի կարողությունների գնահատման արդյունքների հիման վրա պետք է ընտրի առնվազն 10 ՓՄՁ-ների, որոնք առավելագույնս պատրաստ կլինեն դուրս գալ եվրոպական շուկա:   
4. 
Անհատական խորհրդատվության կազմակերպում և անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրությունների տրամադրում
Կատարողը պետք է պատշաճ կերպով՝ ըստ նախապես տրամադրված և Պատվիրատու կողմից հաստատված մեթոդաբանության և ժամանակացույցի կազմակերպի և անցկացնի արդյունավետ անհատական խորհրդատվություն, որի արդյունքները լիարժեք կհամապատասխանեն սույն տեխնիկական արաջադրանքում ներկայացված ակնկալվող արդյունքներին և խնդիրներին: Բացի այդ, որպես խորհրդատվական ծառայության արդյունք, Կատարողը ընտրված առնվազն 10 ՓՄՁ-երի համար պետք է մշակի արտահանման/միջազգայնացման անհրաժեշտ անհատական գործողությունների հակիրճ նկարագրություն, գործողությունների ծրագիր:  
5.
Միջնորդավորված աջակցության տրամադրում
Կատարողը պետք է միջնորդավորված աջակցության տրամադրի նախապես իր և Պատվիրատուի կողմից համատեղ ընտրված 5 ՓՄՁ-ներին՝ արտադրանքը Եվրոպա արտահանելու նպատակով գործընկերների որոնման, պոտենցյալ գործընկերոջ հետ բանակցությունների ընթացքում, ինչպես նաև արտադրանքի արտահանման ժամանակ այլ տեխնիկական և փաստաթղթավորման հարցերում: 
6. 
Ճանապարհային քարտեզի մշակում
Վերը նշված գործողությունների ավարտին Կատարողը, հիմնվելով իր կողմից անցկացված դասընթաց/սեմինարի, անհատական խորհրդատվության, ինչպես նաև միջնորդավորված աջակցության արդյունքների վրա,  պետք է մշակի մանրամասն ճանապարհային քարտեզ, որը պետք է լինի գործուն ուղեցույց գործարարի համար՝ արտադրանքը եվրոպա արտահանելու գործընթացում: 
Անհրաժեշտության դեպքում, Պատվիրատուի պահանջով, փորձագետը պետք է կատարի բոլոր անհրաժեշտ փոփոխություններն իր կողմից ներկայացված ճանապարհային քարտեզում:    
Հաշվետվությունների նեկայացում․
Կատարղը պետք է ներկայացնի ընթացիկ և վերջնական հաշվետվություններ, և այլ հարակից փաստաթղթեր Պատվիրատուին անցկացված դասընթաց/սեմինսարի, անհատական խորհրդատվության, միջնորդավորված աջակցության, ինչպես նաև մշակված ճանապարհային քարտեզի վերաբերյալ:
Պետք է ներկայացվեն հետևյալ ընթացիկ հաշվետվությունները․
· Գործողություն 1 և 2 ավարտից հետո
· Գործողություն 3 –ի ավարտից հետո
Փորձագետներ․
Կատարողը պարտավոր է ծառայությունների մատուցման համար ապահովել առնվազն մեկ հիմնական փորձագետ, ով պետք է համապատասխանի հետևյալ պահանջներին՝
Նվազագույնը 3 տարվա աշխատանքային դրական փորձ սննդի վերամշակման ոլորտում բիզնեսի միջազգայնացման/արտահանման, մասնավորապես եվրոպական շուկա, ուղղությամբ տրամադրված գործարար ծառայությունների ոլորտում: 
Կատարողը ըստ անհրաժեշտության և ծառայությունների բնույթից կախված կարող է ներգրավել այլ փորձագետներ, որոնց թեկնածությունները պետք է համաձայնեցվեն Պատվիրատուի հետ։ 
Կատարողը պարտավոր է ապահովել ծառայությունների մատուցման ընթացքում անհրաժեշտ բոլոր նյութերը և պարագաները, բացառությամբ դասընթացների անցկացման վայրերի, որոնք կտրամադրվեն Պատվիրատուի կողմից:
Ծառայությունների մատուցման ժամկետները և վճարման կարգը․
Ծառայության մատուցման ժամկետն է․ 5 ամիս (2018թ․ ապրիլ-օգոստոս)։
Նախնական ժամանակացույց․
Գործողություն/Ամիս

Ապրիլ

Մայիս

Հունիս

Հուլիս

Օգոստոս

Գործողություն 1

Գործողություն 2

Գործողություն 3

Գործողություն 4 

Գործողություն 5

Վճարման կարգը․ 
1․ Մայիս 2018, պայմանագրի արժեքի 30%-ը՝ գործողություն 1 և 2 ավարտից հետո։
2․ Հուլիս 2018, պայմանագրի արժեքի 40%-ը՝ գործողություն 3 –ի ավարտից հետո։
3․ Օգոստոս 2018, վերջնավճար պայմանագրի արժեքի 30%՝ ավարտական հաշվետվությունը ներկայացնելուց հետո։ 


	

	Գնման ընթացակարգի ընտրության հիմնավորումը
	Գնումների մասին ՀՀ օրենքի 22-րդ հոդված

	

	Գնման ֆինանսավորման աղբյուրը` ըստ բյուջետային ծախսերի գործառական դասակարգման


	Բաժին
	Խումբ
	Դաս
	Ծրագիր
	Բյուջե 
	Արտաբյուջե
	Այլ

	
	
	
	
	
	+
	

	…
	
	
	
	
	
	

	

	Հրավեր ուղարկելու կամ հրապարակելու ամսաթիվը
	14.03.2018

	Հրավերում կատարված փոփոխությունների ամսաթիվը

	1
	-

	
	…
	

	Հրավերի վերաբերյալ պարզաբանումների ամսաթիվը
	
	Հարցարդման ստացման
	Պարզաբանման

	
	1
	
	

	
	…
	
	

	

	Հ/Հ
	Մասնակիցների անվանումները
	Յուրաքանչյուր մասնակցի հայտով ներկայացված գինը 

	
	
	  ՀՀ դրամ


	
	
	Գինն առանց ԱԱՀ
	ԱԱՀ
	Ընդհանուր

	
	
	առկա ֆինանսական միջոցներով

	ընդհանուր
	առկա ֆինանսական միջոցներով 

	ընդհանուր
	առկա ֆինանսական միջոցներով 

	ընդհանուր

	Չափաբաժին 1
	

	1
	<<Ինթեգրեյթիդ մենեջմենթ սլուշնզ>> ՍՊԸ
	4120000
	4120000
	-
	-
	4120000
	4120000

	2
	Ֆ/Ա Գագիկ Գաբրիելյան 
	5999000
	5999000
	-
	-
	5999000
	5999000

	Այլ տեղեկություններ
	
	

	
	

	Տվյալներ մերժված հայտերի մասին

	Չափա-բաժնի համարը
	Մասնակցի անվանումը
	Գնահատման արդյունքները (բավարար կամ անբավարար)

	
	
	Ծրարը կազմելու և ներկա-յացնելու համա-պատաս-խանութ-յունը 
	Հրավերով պա-հանջվող փաստաթղթերի առկա-յությունը
	Առաջարկած գնման առարկայի տեխնիկա-կան բնութագրերի համա-պատասխա-նությունը
	Մասնա-գիտա-կան գոր-ծունեութ-յան համապատասխանություն պայմանագրով նախատեսված գործունեությանը
	Մասնա-գիտա-կան փոր-ձառութ-յունը
	Ֆինա-նսական միջոցներ 
	Տեխնի-կական միջոց-ներ
	Աշխա-տանքա-յին ռեսուրս-ներ
	Գնային առաջարկ

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Այլ տեղեկություններ
	

	
	

	

	Ընտրված մասնակցի որոշման ամսաթիվը
	03.04.2018

	Անգործության ժամկետ
	          Անգործության ժամկետի սկիզբ
	         Անգործության ժամկետի ավարտ

	
	05.04.2018
	10.04.2018

	Ընտրված մասնակցին պայմանագիր կնքելու առաջարկի ծանուցման ամսաթիվը 12.04.2018

	Ընտրված մասնակցի կողմից ստորագրված պայմանագիրը պատվիրատուի մոտ մուտքագրվելու ամսաթիվը
	13.04.2018

	Պատվիրատուի կողմից պայմանագրի ստորագրման ամսաթիվը
	17.04.2018

	

	Չափա-բաժնի համարը
	Ընտրված մասնակիցը
	Պայմանագրի

	
	
	Պայմանագրի համարը
	Կնքման ամսաթիվը
	Կատարման վերջնա-ժամկետը
	Կանխա-վճարի չափը
	Գինը

	
	
	
	
	
	
	ՀՀ դրամ

	
	
	
	
	
	
	Առկա ֆինանսական միջոցներով 
	Ընդհանուր


	1
	<<Ինթեգրեյթիդ մենեջմենթ սլուշնզ>> ՍՊԸ
	ՓՄՁ-ԶԱԿ-ԳՀԾՁԲ-2018/11
	17.04.2018
	15.12.2018
	-
	4120000
	4120000

	Ընտրված մասնակցի (մասնակիցների) անվանումը և հասցեն

	Չափա-բաժնի համարը
	Ընտրված մասնակիցը
	Հասցե, հեռ.
	Էլ.-փոստ
	Բանկային հաշիվը
	ՀՎՀՀ
 / Անձնագրի համարը և սերիան

	1
	<<Ինթեգրեյթիդ մենեջմենթ սլուշնզ>> ՍՊԸ
	Ք.Երևան, Դրոյի 16շ, բն.20
	 Anna.y@ims.am
	2050022268891001


	01006701

	

	Այլ տեղեկություններ
	-

	

	Մասնակիցների ներգրավման նպատակով <Գնումների մասին> ՀՀ օրենքի համաձայն իրականացված հրապարակումների մասին տեղեկությունները 
	Հայտարարությունը հրապարակվել է www.gnumner.am և www.armeps.am հասցեներում

	

	Գնման գործընթացի շրջանակներում հակաօրինական գործողություններ հայտնաբերվելու դեպքում դրանց և այդ կապակցությամբ ձեռնարկված գործողությունների համառոտ նկարագիրը 
	-

	

	Գնման գործընթացի վերաբերյալ ներկայացված բողոքները և դրանց վերաբերյալ կայացված որոշումները
	-

	

	Այլ անհրաժեշտ տեղեկություններ
	-

	

	Սույն հայտարարության հետ կապված լրացուցիչ տեղեկություններ ստանալու համար կարող եք դիմել գնումների համակարգող

	Անուն, Ազգանուն
	Հեռախոս
	Էլ. փոստի հասցեն

	Աննա Հարությունյան
	+37477304270
	procurement@smednc.am, anna161313@gmail.com 


Պատվիրատու՝ Հայաստանի ՓՄՁ ԶԱԿ Հիմնադրամ   
� Լրացվում է կնքված պայմանագրով գնվելիք ապրանքների, ծառայությունների, աշխատանքների քանակը


�  Լրացնել տվյալ պայմանագրի շրջանակներում առկա ֆինանսական միջոցներով գնվելիք ապրանքների, ծառայությունների, աշխատանքների քանակը, իսկ պայմանագրով նախատեսված ընդհանուր ապրանքների, ծառայությունների, աշխատանքների քանակը լրացնել  կողքի` «ընդհանուր» սյունակում:


�  Եթե տվյալ պայմանագրի շրջանակներում նախատեսված են ավելի քիչ միջոցներ, ապա լրացնել առկա ֆինանսական միջոցներով նախատեսված գումարի չափը, իսկ ընդհանուր  գումարը լրացնել  կողքի` «ընդհանուր» սյունակում:


� Այլ աղբյուրներից ֆինանսավորվելու դեպքում նշել ֆինանսավորման աղբյուրը


�  Նշվում են հրավերում կատարված բոլոր փոփոխությունների ամսաթվերը:


� Եթե առաջարկված գները ներկայացված են երկու կամ ավելի արժույթներով, ապա գները լրացնել  տվյալ հրավերով սահմանած փոխարժեքով` Հայաստանի Հանրապետության դրամով:


�  Լրացնել տվյալ ընթացակարգի շրջանակներում առաջարկված գումարի չափը առանց ԱԱՀ, իսկ առաջարկված ընդհանուր գումարը առանց ԱԱՀ լրացնել  կողքի` «ընդհանուր» սյունակում:


�  Լրացնել տվյալ ընթացակարգի շրջանակներում առաջարկված գումարից հաշվարկված ԱԱՀ-ն, իսկ առաջարկված ընդհանուր գումարից հաշվարկված ԱԱՀ-ն լրացնել  կողքի` «ընդհանուր» սյունակում:


�  Լրացնել տվյալ ընթացակարգի շրջանակներում առաջարկված գումարի չափը` ներառյալ ԱԱՀ-ն, իսկ առաջարկված ընդհանուր գումարը` ներառյալ ԱԱՀ-ն, լրացնել  կողքի` «ընդհանուր»  սյունակում:


�  Եթե պայմանագիրը կնքվելու է ընդհանուր արժեքով, սակայն նախատեսված են ավելի քիչ միջոցներ, ապա ընդհանուր գինը լրացնել  «Ընդհանուր» սյունակում, իսկ առկա ֆինանսական միջոցների մասով` «Առկա ֆինանսական միջոցներով» սյունյակում:


� Չի լրացվում, եթե պայմանագրի կողմ է հանդիսանում Հայաստանի Հանրապետությունում հարկ վճարողի հաշվարկային հաշիվ չունեցող անձը:
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